-Esto es Una verdad indiscutible cuands

~global, Pero si tomamos actividades es- _PERIODO (FECHA]  Tdun-3/0ct.

MARGEN BRUTO puede dar retornos PESO INICIAL &%kg’i_
superiores. : mﬂm 407 kgs

‘para. el establecimiento ganadero. EI
‘manejo de'los mismos define su persis-
‘tencia y su productividad, que a su vez CASO N° 2

/S0n elementos determinantes para ge-  Se engordan novillos de 2 afios ¥ me-

Resultados fisicos, econémicos y financieros

Ings. Agrs. Eduards Deal  dolas con silo de maiz. El objetivo era
José Amonte  lograr peso de faena -con una fecha
Marieo Gorwet tope- para intentar oblener los mejores
Roduoifo Olazdbat  precios por kilo. La disponibilidad ini-
i ~ dal de forraje eran. 1,500 kgs. de MS
4 empresa ganadera tradicio-  por hectirea. (Los resultados se presen-

nal tiene Una baja rentabili- tan en el Cuadro N@ 1),

dad, aun cuando posea cler- : ,

t drea mejorad, sotve oo |
si es poco significativa v no e :
esta bien manejada. ”S%U“ﬁsfﬁmi#-:_ S

e analiza un establecimiento en forma | 5“-«'*‘;'15 e it 1OQ

pecificas dentro del rubro, existen situa-
ciones en que &l resultado medids como

3

Los mejoramientos de pasturas tienen,
al implantarse, un costo significativo

GANANCIA DIARIA . 0,872 ke

PERIODG OIS/ 124 dias | | PERIODO | Hun-17/

GONFA_ 129kg5

nerar el retorne economico que loshaga  dio sobre un semillera de trébol blanca,
rentables, enalta carga (5 cabezas/hd) suplemen-
Una de las précticas de manejo que se  tandolos con fardosy afrechillo de arroz.
puede utllizar para el mejor aprovecha-  Ef objetivo era que alcanzaran peso de
miento de las pasturas es Ja suplemen-  faena en post-zafra con tiempo suficien-
tacion de los anlmales en pastoreo. [e para intentar cosechar el semillero,
Cuando el objetivo es maximizar ganan-  El semillero tenfa 3 anos. La disponibili-
cias vendiendo en post-zafra, la utiliza-  dad inicial era de 2.400 kgs. de MS por
cion de esta herramienta de manejo se  hectdrea. (Los resultador s presentin
torna imprescindible.Para ilustrar ésto  en el Cudtiro N© 2] a

con datos de situaciones reales, selec- ]
predios comerciaies durante el invierno

de 1994. Presentamos los resultados fi- - | SUPERFICIE i 13 his.
sicos y analizamos, con la metodolagia |- G‘J‘i Ry e
de MARGEN BRUTO, los resultados eco- [ OV (il e
nomicos de la aplicacion de Ia tecnolo- _ JDO [FECHA) 22/Jun-27/Oct.
gia. Todos los casos se refieren a utiliza- [ ODO [DIA A
cion intensiva de pasturas en invernada PER_' [DIAS}. . e b
5 ) 1

de vacunos para post-zafra, e W,% o

: ; i - PESO FINAL

ol

i

Los cuadros que se presentan ilustran- . PRODUCC.
do cada caso, refieren sus resultados
exclusivamente al periodo que muestra Ao No 3

cada uno. Nowilios de 4 y 6 dientes se pastorearon
j sobre un semiliero de trébal rojo suple-
EASO N° ] mentados con afrechilio de arroz. El

S€ engurdan vacas sobre pradera CON-  abjetive era aprovechar el forraje del
vencional de tercer ano. suplementdn-  semiliero antes de cerrarlo para la cose-
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Invernada inteasiva
con suplementacion

cha, asi como el engorde en post-zafra
buscando combinar dicho aprovecha-
miento de la pastura con lograr un pro-
ducta de alto valer,

El semiliero tenia 3.890 kqs. de MS por
hectarea disponible al inicio del pasto-
1€0. [Los resultados se presentan en *
Cuadro N" 3], i

SUPERFICIE
LT e
PERIODO (FECHA)  9fdun-17/Set

PESOFINAL 397 kgs.
_GANANCIADIARIA 0,939 kgs.
PRODUCCION/HA 242 kgs

CASQ Mo 4

e engordan novillos de sobre afo so-
bre pastura sembrada en cobertura so-
bre campa natural, de 2 anos, de lotus
¥ trébal blanco, con una disponibilidad
inicial de 2,455 kgs. de MS/ha, :
Se mariejan en rotacion como lote c#
beza de una recria de novilios de Ia mis-
ma edad pero menor peso, Se suple-

‘megtan con 2 kgs./cab, de racién. El
" objetiv®’era vender los de mas desarro-

llo con valore: de past-zafra. (Los resul-
tados se presentan en el Cuadro Ne 4.

 SUPERFICIE
NOVILLOS

PESO INICIAL
PESO FINAL =~

Llarma la arencién la produccion par
hectarea baja en relacion a Ios otros
Casos presentados.

La razon es que en este cuadro no se



incluye la produccion del lote cola de
rotacion.

Lusn

Todos los casos presentaron resultados
ecandimicas pasitivas, aungue con di-
ferentes niveles de ganancia, cumplien-
do el objetivo de sacar los animales con
pesa de faena alrededor de la fecha pre-
vista. El precio de venta de las novillos
fue igual en todos los casos. !
Las ventas se realizaron con un periodo
de 10 dias de diferencia entre el prime-
ro y el Ultimo.En el Cuadro N° 5 se pre-
sentan los resultados econdmicos de
cada caso. Tados los valores son en do-
lares excepto la RELACION COMPRA/
WENTA y calculan por cabeza excepto la
RELACION COMPRANENTA.
a RELACION COMPRANVENTA es el
“cociente de dividir ef valor del kilogra-
ma decarne comprada par. el valor del
kllibgramo de carne vendida,
£l MARGEN BRUTO de la actividad se
calcula restanda la DIFERENCIA COM-
PRANENTA v el costo del suplemento,
La .DIFERENCIA COMPRA/NENTA &5 el
valor neto por cabeza entre el valor de
compra puesto en el establecimiento y
el valor de venta descontados los gas-
tos. :

Cuadro N7 !

La GANANCIA/CAB. se forma de restar
a la DIFERENCIA COMPRANENTA los
costos de suplementacion, Los resulta-
dos varian desde 48 a 97 dolares.

En el Cuadro N® & se presentan los va-
lores en dolares por kilogramo de com-
pra y verta para cada caso.

La maxima ganancia por cabeza se re-
gistro en el CASO N° 3, El resultado es
producto de un bajovalor de compra y
una buena refacion comprajventa, una
buena tasa de ganancia y un costo bajo
de suplementacion. Es decir, que se hizo
una buena utilizacidn y combinacian de
los recursos, ;

El CASO Ne@ 1 tiene la mejor relacion
COMPRANENTA y un buen resultado
final a pesar del costo de suplementa-
cién (el mas alto de los 4 casos).

Para repetir con éxito la experiencia y
poder extender los resultados a otros
casos, se analizd cual de los factores que
generan el resultado econdmico fue el
més Impartante para determinario.

Se estudio el efecto de variar la relacién
compra/venta, los costos de suplemen-
tacian por kilagrama de ganancia y las
tasas diarias de ganantia, combindndo-
los de todas las formas posibles.

Para ejemplificar &l trabajo, mastraremos
sélo el resultado de dos de las combi-
naciones analizadas. Presentar todos los
calculos seria tedioso y no apartaria ele-
mentos de juicio adicionales para e fin

A partir de la fecha se reciben las solicitudes de renovacién de la suscripcién de la
REVISTA PLAN AGROPECUARIQ.
La depuracién del listado de suscriptores se realizara en agosto de 1998,
guedando fuera del mismo las personas que no contesten este aviso.
Para seguir recibiendo la Revista Ud. debe recortar el cupén gque figura en el reverso
de este aviso y enviarlo a:

Revista Plan Agropecuario

Bulevar Artigas 3802
CP 11700 - MONTEVIDEQO
URUGUAY

de esta exposicion.

En el Cuadra N° 7 presentamos [as re-
sultados de variar la relacion de precios
COMPRANENTA.

Lievar l1a relacidon COMPRANVENTA a |
supone comprar al mismo precio que
vender, De esa forma, la cantidad de [os
kgs. ganados, el perlodo de tlempo en
que eso sucede y el precio de la suple-
mentacion, son los factores determinan-
tes de la variacién de los resultados fi-
nales.

Se observa que en los Casos 1y 2, este
cambio implica la pérdida de dinero. No
es asi en los otros dos. De cualquier
modo, los Casos 3 y 4 comparados con
la situacion original [Cuadro N° 5) ven
sus ingresos sensiblemente disminuidos.

COMPARACION DE
MdeCmo
 Relacion Compraventa

. Ganandia Diaria [qrs |
*@m Compra/\venta
| Costo Suplemento

| Gananca:

Cornprar barato tiene, por supuesto, un
efecto positivo pera no es slempre sufl-
ciente para dar una rentabilidad al ne-
gocio,

En el Cuadro N° 8 presentamos los re-
sultadas de asignarle el méxima costa
de suplementacion por kilogramo de
ganancia de pesa,

La maxima ganancia en délares por ca-
beza se obtiene en el Caso N° 1. El Caso
Ne 2 mantiene los valores originales
puesta que es el que tlene mayor costo
de suplementacién por kilegramo de

< Corte por la linea punteada
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ganancia. En los otros dos disminuye
en un 50% pero no se transforman en

COSTO DE LA SUPLEMENTACION.,
No necesariamente estas conclusiones

negativas, 5 pueden generalizar, pero Io que si  [77] PARACIC N BE BEein T

El efecto de la RELACION COMPRA/  podemos decir es que ia TASA DIARIA mf:n"’w';ﬁﬁ efﬁi@wgﬁagﬁﬁmﬂ
VENTA se determina a mayor ganancia DE GANANCIA DE PESO es un factor T e R
del Caso N° 1. Los Casos 3 y 4 compen- especlaimente importante a considerar de Caso i 4 3 iw
5an el aumento de los costos a ravés  cuando se realizan este tipo de mane- | Animales Ll 21 pmiies
de la mayor TASA DE GANANCIA DIA-  jos, T T
RIA. : Aln con estas consideraciones enten- SW il st b RPN

demos que cuanto mayores sean los TORLUSS - elgs o 2% a0k 20
Incrementos de peso y cuanto mas cor-  Ginanca . &1 ¢ L T
tos sean los periodos de tiempo nece- b e i
sarlos para acanzarios, mayor sera la | s il 2
seguridad del negocia. | Periado {Dizs| Y w 1

Sl la demanda por carnes de calidad,
mantiene la lendencia actual, el precio
de la reposicion llevard a la RELACION
COMPRANENTA a valores cercanns o
superiores a 1.

En estos casos, sélo una alta eficiencia
en el proceso productivo podra mante-
ner el negocio de la invernada en tér-
minos econémicamente rentables,

R0

Instrumentar estas actividades er valii-
menes que significan ingresos arracti-
VoS para la aclividad pecuaria dentro de
un establecimiento, implica una serie de
condiclonantes.

Mas inversiones en: animales, suple-
mentos y pasturas, mas mano de obra
Yy mds dedicacion,

Invertir en una actividad coma la des-
cripta puede significar la necesidad de
tomar un crédito.

No es necesario hacer comentarios so-
bre el cuadro anterior, El caso que qge-
nera el mas bajo interés, permite tomar
€on seguridad cualquier erédito dispo-
nible en plaza. .

El MANF IO DE LA PASTURA ¥ su comeg
binacién con el SUPLEMENTO es dele"
minante para alcanzar el éxito en este
lipo de emprendimiento.

- LA experiencia de los invernadores nos

. dice que no es posible alcanzar ganar-
clas superiores al medio kilo por dia en

el perfado invernal, La composicion ali-
menticia de la pasturas en este periodo
no permite alcanzar las ganancias ne-
cesarias para asegurdr el negacio. Bue-
nas tasas de yanancla invernal, como
para hacer rentable y sequro e nego-
cio, necesariamente implican suplemen-
tacion. M

e
Las consideraciones mds relevantes, pro-

ducto del estudia planteado, se preser-
tan a contnuacién:

A.: La variacian de la RELACION COM-
PRANVENTA, como la de ia TASA DIARIA
de GANANCIA/CABEZA y la del COSTO
de la SUPLEMENTACION, afectaron el
MARGEN BRUTO de todas los casos.

B.- De los tres factares, las variaciones
de 1a TASA DIARIA DE GANANCIA de
PESO fueron las que mas diferencias
provocaron en el margen bruto.

La inversion considerada se refiere 3 los
animales mas los gastos de suplermen-
tacion, pues supone que el mejoramien-
to esta disponible y sdlo se trata de op-
tar por otro sistema de manejo.
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En los casos presentados, con ganan-
rias superiores a los 600 grs. diarios/ca-
beza, el resultado econdmico es positi-

indej iacién : :
';g i gﬁgﬂ%ﬂﬁ? % laE I.:?Aif del En el Cuadro N° 9 se presentan Ios re- ae ia informacion de campo y .
stiltados de analizar los diferentes casos: pracesamiento,
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